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 مستند  شناسنامه

 پروژه سیتی پارک   -طرح تشکیل شبکه فروش   :مستندنام 

 : طرحشرح مختصر  

  یاجرا یشتتتتتفا  و رتتتتتااتارمند فرا  یچارچوف جادیمستتتتتتند فا  د  ا نیا
شتتتتده ارتتتت   از   نیپارک« تدو  یتیفروش در پروژه »رتتتت   یقیطرح تشتتتتو

فرنتتتامتتته  یمتتتا   ینتتتد تتتای تتتار فر نقش  فیتعر  قیطر   ر ی افیتتت فتتتازار  ی تتتاو 
  نیجذب دفاتر املاکر مشتتتتتاور یفرا یزشتتتتت یمنصتتتتتفانه و ان  یرتتتتتازوکار
  شودیفرا م م شرک  فنیانرو  مکاران   یاصوص

 مهندری فروشر فازاریافی و مارکتینگر منافع انسانی و ما ی ر فروش :طرحدر  همکارهای مدیریت 
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 تاریخ و امضا  سمت نام و نام خانوادگی 

 تهیه کنندگان

  کارشناس مهندسی فروش  کیمیا همتی 

  کارشناس ارشد موشن گرافی  پور حسینسین  امیرح

  کارشناس فروش  سارا معروفخانی 

  مدیر مهندسی فروش آیدا نظری گوران 

 تایید کنندگان

  مدیر املاک و مستغلات هرمز روحی 

  معاونت مالی نژادمجتبی شرفی

  مدیر منابع انسانی  سیما کاظمی 

 تصویب کنندگان

  معاونت فروش  امیرحسین باقری 

  مدیرعامل جعفر مدنی
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  هدف 1
مؤثر  یاشده ار  تا شبکه  نیتدو یزشیشفا ر عادلانه و ان  یرازوکار نییمستند فا  د  تب  نیا  
 ی اونیسی ا و کمپاداش  یاعطا  قیگردد که از طر جادیا  مشاوران املاکو    ندگانینمار  فروشندگاناز  

  دفرجسته شون جیفه نتا یافیو درت نهیفه عملکرد فه قیتشو جریرا یفراتر از ارتاندارد ا

 دامنه کاربرد  2
منظور و فه ردیگیرا در فر م یخصـوص ـ نیمشـاورو  املاک  نیمشـاورر دفاتر همکاران  یرتند تمام  نیا  

 شده ار   نیپارک تدو یتیپروژه ر یواحد ا فروششیپ ندیفر  یاجرا

 منابع و مراجع  3
 مصاحبه فا مدیرعامل  -
 مصاحبه فا فرای دفاتر مشاورین املاک -
 نظررنجی از فرای  مکاران -

   هامعرفی نقش  4
  ی فروش و  ما ن    ی اگزارش   ی و فررر  اف ی و دفاتر املاکر در   ندگانیارتباط فا نما   ی ریمد  :فروش •

   اون یسی و پرداا  کم یری یجه  پ
 یاحرفه   ی پورتر و محتوا  ر یگرافموشن   دیتو   ریغات یتبل  ی ان یکمپ  ی و اجرا  ی طراح :  بازاریابی و برندینگ •

  یتخصص ی او پلتفرم  یاجتماع  ی ا ا در ررانهدر انتشار  ن  یپروژه و  مکار   یجه  معرف
 ار  ارائه اطلاعات پروژه   انریفن  نیتأم  کاسیشرک  ر  یمستندات معرف  ن یو تدو  هیته:  مهندسی فروش •

 مرتبط   ی ارراا  یز  جاد ی و ا ونیسیپرداا  کم   ی امدل  ی طراح
  ی رران شدهر اطلاع  دییتأ  ی اس  یطبق    ندگانیو پاداش نما   ونیسی پردازش و پرداا  کم:  واحد مالی •

   یاطلاعات ما  ی  انی ا و ثب  و فاپرداا    یوضع
  ی ند ایاز فر  ی بانی و پشت یداال   ی ای ررانفا واحد فروش جه  اطلاع ی  ما ن  انسانی:واحد منابع  •

 مرتبط 
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 نتایج تحلیل و بررسی طرح
 دفاتر و مشاورین املاک بندیسطح  بر اساس عرف املاک بررسی کمیسیون  •
 

کننده در طرح فر اراس عملکرد  منظور ایجاد نظامی ان یزشی و  دفمندر نمایندگان فروش مشارک    هف
تقسیم  گروه مجزا  فه ره  از  فندی شدهو رطح  مکاری  درصد مشخصی  این رطوحر  از  یک  اند   ر 

عنوان پاداش در نظر  از قیم  ملک دریاف  اوا ند کرد که فه   %۱یا    %0.5کمیسیون فروش را فر پایه  
 .گرفته شده ار   جزئیات مرفوط فه درصد کمیسیون  ر رطح در جدول زیر ارائه شده ار 

 رطح نمایندگان فروش 
 درصد کمیسیون  تعیین رطح 

 %60 1رطح  متخصص 

 %55 2رطح  نیمه متخصص 

 %50 3رطح  مبتدی 

و    هیپا   ونیسیدر کم  افتهیص یضرب درصد تخص  قیاز طر   ندهیمحارباتر رهم  ر نما   لیمنظور تسهفه
  جاد ی علاوه فر ا  کردیرو  نیشده ار   ا  نییواحد ا تع  م یمتورط ق  ایحداقل    یرپس اعمال  ن فر مبنا

اوا د    ز ین  ندگانینما   ی متنارب فا رطح  مکار  ی فخش زه یان   رازنهی ار زمپرداا    ند یدر فر   یشفاف
 فود  

 اطلاعات پروژه  ا 

 نام پروژه
تعداد کل واحد  

 باقی مانده 
 حداقل ارزش کل  

 یک واحد 
 متوسط ارزش کل  

 یک واحد 
 

  5,311,620,000 4,265,700,000 87 ریتی پارک

  24,780,000,000 6,430,000,000 105 ررای نمازی 

  23,169,840,000 20,086,650,000 6  ویسا

 

 پارکریتی
 متورط مبلغ کمیسیون  حداقل مبلغ کمیسیون  درصد کمیسیون نماینده رطح نمایندگی  درصد کل کمیسیون

1% 

 31,869,720 25,594,200 %0.60 1رطح 

 29,213,910 23,461,350 %0.55 2رطح 

 26,558,100 21,328,500 %0.50 3رطح 

0.5% 

 15,934,860 12,797,100 %0.30 1رطح 

 14,606,955 11,730,675 %0.28 2رطح 

 13,279,050 10,664,250 %0.25 3رطح 

 
 
 
 
 



 

 « پارکپروژه سیتی تشکیل شبکه فروشمستند طرح » 
 JL-SCM-D-1 کد مستند:

 00شماره ویرایش:  
 9از  7صفحه:  

 

 

   لندی ج  شنهادیپ •
صورت  شده فهدر این مدلر کمیسیون پردااتی فه نمایندگان فروش فر اراس تعداد واحد ای فرواته

ایجاد ان یزه در جه  افزایش فروش و حفظ عدا   در    ا  د یافد  این رااتار فافزایش می پلکانی  
 . ا طراحی شده ار تخصیص پاداش 

  % 0.1 رو فه ازای  ر دو واحد فروش موفق  شودمی )نیم درصد(  غاز    %0.5مبنای محاربه کمیسیون از 
درصد( ادامه   کی )  %۱تا رقف    ی ش یروند افزا   ن ی  ا گرددی افزوده م  ونیسیکم   زانیفه م)یک د م درصد(  

   اف یاوا د  
محاربهر مبلغ کمیسیون در  ر پلهر فر اراس حداقل و متورط   تسهیل درشفافی  و  فه منظور ایجاد  

 .محاربه و ارائه شده ار  رقیم  فروش یک واحد
 

   طبق درصد عر  فه صورت پلکانی 3
 %0.50 حداقل کمیسیون   2 حداقل تعداد فروش  
 %0.10 میزان افزایش پلکانی  2 پلکان تعداد فروش 

 حداکثر تعداد فروش 
درصد  
 کمیسیون 

 متورط مبلغ کمیسیون  حداقل مبلغ کمیسیون 

0 - 2 0.60%             25,594,200                31,869,720  
3 - 4 0.70%             29,859,900                37,181,340  
5 - 6 0.80%              34,125,600                42,492,960  
7 - 8 0.90%             38,391,300                47,804,580  
9 - 10 1.00%              42,657,000                  53,116,200  

 
 طرح منتخب   5

جه    (%0.25)  عرف  ونیسی چهار برابر کم  معادل  ی ون یسیپرداا  کمویژه دفاتر و مشاورین املاک:  •
 فروش   ندیدر فر   رموثر یفه  مکار  ق یتشو
 

 میلیون تومان به عنوان کمیسیون  50همکاران: مبلغ  •
تأث صورت  فه  ونیس یفروشر مبلغ کم  ندی مکاران در فر    ی رگذاریفا توجه فه رطح تخصص و رهم 

  ن یان یاز م  %۱  یمبلغ فر مبنا  نیشده ار   ا  نییتومان تع  ونیلیم  ۵۰ثاف  و مستقل از درصد فروشر  
تومان(ر    ونیلیم   ۵۳واحد )  ک ی  ی فها  نیان ی کل واحد ا محاربه شده که فا در نظر گرفتن م  م یق
 تومان در نظر گرفته شده ار    ونیلیم ۵۰صورت رنُد منظور رهو   محارباتر فه فه

 محاسبات مبنا:
 سیتی پارک 

 متوسط مبلغ کمیسیون  حداقل مبلغ کمیسیون  درصد کمیسیون نماینده درصد کل کمیسیون

1% 100% 42,657,000 53,116,200 
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 برنامه مارکتینگ در خصوص طرح   6
فه   ی اف یاز اقدامات فازار یامخاطبان  د ر مجموعه ن یدر ف زه یان  جاد ی از طرح و ا ی  گا    یمنظور تقو فه

 شده ار :  نی تدو ریشرح ز 
 های تاثیرگذاره اژ تهیه شعار یا کلید و •

o  رفط نهایی از مراجع ذی ااذ تاییدیه 
 

 مشاورین املاک   اختصاصی برای موشن  تولید •
o  موشن  انتشار ای اینستاگرام جه   ای حرفه انتخاب پیج 
o واحد فروش  یمشاوران املاک فا  ما ن   هموشن ف میاررال مستق 

 
 ی غاتیتبل یپوسترها و توزیع  چاپ ، یطراح •

o فنیان  نصب در  مه طبقات و نقاط منتخب رااتمان 
o  واحد منافع   ی مکاران فا  ما ن    فه کلیه لیمیا قی از طر تال یجدی نسخه  اررال

  (HR)  یانسان 
 

 همکاران شرکت  ژه یموشن و  دیتول •
o داالی رازمان واتساپ  نال انتشار در کا 
o  تهیهQR Code    مکاران   ایفر روی کلیه ریستم و نصب  

 
 فروش واحد های فعالیت  7

از   یامجموعه  نریارتباط فا دفاتر املاک و مشاور  ندیفر  لیطرح و تسه  یاثرفخش  ش یافزا  یدر رارتا
 شده ار :  نیتدو  ریفه شرح ز یدیاقدامات کل
 املاک  ن یمذاکره و انتخاب دفاتر منتخب مشاور  ،ییشناسا •

o پارک« یتی»ر فعال در محدوده پروژه  ن یفهرر  دفاتر مشاور  هیته 
o  دفتر فرتر در  ر منطقه ۳مذاکرات و انتخاب حداکثر  انجام 

 املاک  یخصوص   نیو جذب مشاور  ییشناسا •
o فعال و معتبر ی اصوص  ن ی دفمند از مشاور س  ی  هیته 
o ی جذب  مکار یفرا  ط یارتباط و مذاکره فا افراد واجد شرا ی فرقرار 

 دفاتر املاک(برای مخاطبین طرح )همکاران، مشاورین و  تبلیغاتیمحتوای  تدوین •
o  شرک  ریکاس تامین فنیان » معرفی  موشن یا فایلتو ید» 
o  قیم  و شرایط پرداا   شامل ا  فایل معرفی پروژه طراحی 
o ای انجام شده فروش  ی مبتنی فره مدل در مدئارا  

  ا در محل شرک  پروژه  شن یجلسات پرزنت یو اجرا ی زیرفرنامه
 پرداخت پاداش فروش   ندیفرآ نیتدو طراحی فرمت و  •

o :کارکنان شرک (   ژهی)و  یپرداا  پاداش  مکاران داال   فرمت اول 
o :پرداا  پاداش مشاورین و دفاتر املاک   فرمت دوم 
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 معاونت مالی   های فعالیت  8
  ی در درتور کار معاون  ما   ریمرتبط فا طرحر اقدامات ز  یما   یند ایفر  قیدق  یاز اجرا نانیمنظور اطمفه

 قرار گرفته ار : 

 : دشدهییتأ ی هافروش ست یو پردازش ل افتیدر •
ررم   اررال  ما    دشده ییتأ  ی  افروش  ی فهرر   معاون   فه  فروش  واحد  فرا  ی تورط  اقدام    ی جه  

  اپرداا  پاداش 
 
 : یرسانها و اطلاع پاداش   پرداخت •

 فه واحد فروش  لیمیا  قیپرداا  از طر   هیدییو اررال تأ شدهنییمبا غ تع زیوار
 
 : یمستندات مال یگان یو با  ثبت •

فه واحد    یو ارجاعات  ت  یری ی ا جه  پمستندات مرتبط فا پرداا    یتمام  ی  انیو فا   ین هدار   ثب ر
 یما 

 


